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Konferencja Back to School 2026
02.09.2026 r.



Zastrzeżenie

Niniejsza prezentacja ma charakter wyłącznie informacyjny i jej celem jest przedstawienie wybranych informacji

dotyczących Grupy Kapitałowej BioMaxima S.A. (BioMaxima S.A.). Nie stanowi reklamy ani oferowania papierów

wartościowych w publicznym obrocie. W niniejszej prezentacji zostały wykorzystane źródła informacji, które

BioMaxima S.A. uznaje za wiarygodne i dokładne, jednak nie gwarantuje, że są one wyczerpujące i w pełni

odzwierciedlają stan faktyczny. Opracowanie może zawierać stwierdzenia dotyczące przyszłości, które stanowią

ryzyko inwestycyjne lub źródło niepewności i mogą istotnie różnić się od faktycznych wyników. BioMaxima S.A.

nie ponosi odpowiedzialności za skutki decyzji podjętych na podstawie niniejszego opracowania.

Odpowiedzialność spoczywa wyłącznie na korzystającym z opracowania. Niniejsze opracowanie podlega

ochronie wynikającej z ustawy o prawie autorskim i prawach pokrewnych. Powielanie, publikowanie lub jego

rozpowszechnianie wymaga pisemnej zgody BioMaxima S.A.
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Wyniki finansowe I kw. 2026
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2026

Przychody ze sprzedaży 14 118

Wynik operacyjny 541

EBITDA 1 498

Zysk netto 328

Aktywa trwałe 51 252

Zapasy 14 790

Należności 12 985

Kapitał własny 47 963

Zobowiązania długoterminowe 11 245

Zobowiązania krótkoterminowe 20 242

WYNIKI ● DANE OPERACYJNE I FINANSOWE



Poprawa jakości biznesu

4

WYNIKI ● REALIZACJA STRATEGII

Wyniki I kw. 2026 pokazują dalszą poprawę jakości przychodów BioMaxima – rosnący udział wyrobów własnych i 
mikrobiologii przekłada się na wyższą rentowność sprzedaży pomimo przejściowej presji na wynik operacyjny i 
przepływy pieniężne. 

WSKAŹNIKI RENTOWNOŚCI ŻRODŁA POPRAWY JAKOŚCI BIZNESU

7,67 mln zł     7,90 mln zł 

• Rosnący udział wyrobów własnych 

W kolejnych okresach zwiększa się udział wyrobów własnych w 
strukturze sprzedaży BioMaxima, szczególnie w obszarze mikrobiologii.

ROSNĄCY UDZIAŁ WYROBÓW WŁASNYCH I MIKROBIOLOGII PRZEKŁADA SIĘ NA WYŻSZĄ RENTOWNOŚĆ SPRZEDAŻY

• Wzrost znaczenia AST i MIC 

Wzrost sprzedaży krążków antybiotykowych AST oraz rozpoczęcie 
sprzedaży pasków gradientowych MIC wspierają poprawę struktury 
marży brutto.

• Mniejszy udział działalności dystrybucyjnej w przychodach 
Pomimo niższych przychodów w I kw. 2026 Grupa osiągnęła 
wyższy zysk brutto oraz istotną poprawę marży brutto. 

• Efekty inwestycji i działań marketingowych 

Poprawa struktury biznesu jest konsekwencją inwestycji 
realizowanych w ostatnich latach w moce produkcyjne, 
automatyzację oraz rozwój własnych technologii 
mikrobiologicznych.

Przychody
mln zł

Koszt sprzedanych 
towarów i materiałów

1Q20261Q2025

Przychody
mln zł

15 281

7 612

ZYSK BRUTTO ZE SPRZEDAŻY

MARŻA BRUTTO

50,2% 55,9%

zysk
Brutto

7 669
14 118

6 219

zysk 
Brutto

7 899

Koszt sprzedanych 
towarów i materiałów



Mix sprzedaży kraj – zagranica od 2023 roku

Stały wzrost udziału sprzedaży za granicę 

w całości przychodów
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Mix sprzedaży segmenty oraz wyroby – towary
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WYNIKI ● REALIZACJA STRATEGII

2023 2024 2025 1q2026

Mikrobiologia Analityka

2023 2024 2025 1q2026

Produkty Towary

Zgodnie z przyjęta strategią następuje wzrost udziału sprzedaży wyrobów własnych w całości
przychodów



Postępowania przetargowe publiczne w kraju
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WYNIKI ● DANE OPERACYJNE I FINANSOWE

Ogółem

Wygrane postępowania przetargowe (PLN)  

2023 skuteczność - 52,66 %

2024 skuteczność- 53,22%

2025 skuteczność- 67,64%

11,54 mln

14,08 mln

18,11 mln

Szybkie testy

Wygrane postępowania przetargowe (PLN)  

2023 skuteczność - 49,97 %

2024 skuteczność- 53,18%

2025 skuteczność- 62,63%

1,23 mln

1,96 mln

2,36 mln



Dynamika sprzedaży 

krążków antybiotykowych (PLN)
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I kw. 25 I kw. 26

1,3 mln

1,7 mln 

0,8 mln

2020 2021 2022 2023 2024 2025 1kw.
2026

CAGR 45,4%

1,1 mln

2,6 mln
2,4 mln

4,0 mln 

5,2 mln

1,7 mln



2022 2023 2024 2025 2026
Biochemia Szybkie testy Krążki Podłoża na płytkach Podłoża w probówkach i butelkach

5 482

4 405

3 414

5 924

4 076

Dynamika sprzedaży wybranych asortymentów produkcji 

własnej I kw. w latach 2022-2026 (tys. zł).
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2.473

Dane za 2022 z wyłączeniem sprzedaży testów COVID
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WYNIKI ● REALIZACJA STRATEGII

ZAREJESTROWANE W 2025: kraje UE, Arabia 
Saudyjska, Wenezuela, Wielka Brytania, Maroko, 

ZAREJESTROWANE W I KW. 2026: Australia, Kuwejt

W TRAKCIE REJESTRACJI: Argentyna, Azerbejdżan, 
Turcja, Ukraina, Sri Lanka 

POLSKA: w rutynowej diagnostyce w 10 placówkach

PRZYCHODY: ~470 tys. zł w 1Q26,

Globalny roll-out testów gradientowych MIC



Globalny roll-out testów gradientowych MIC
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● REALIZACJA STRATEGII

1. Wspieramy nowoczesną diagnostykę i racjonalną antybiotykoterapię – jedno z kluczowych 
wyzwań współczesnej medycyny

• Narastająca oporność bakterii na antybiotyki (AMR) pozostaje jednym z najważniejszych wyzwań 
zdrowia   publicznego na świecie według WHO oraz instytucji europejskich
• Oznaczanie wartości MIC wspiera programy Antimicrobial Stewardship (AMS), umożliwiając bardziej 
precyzyjny dobór terapii, ograniczanie nadużywania antybiotyków szerokospektralnych oraz poprawę 
skuteczności leczenia
• Coraz większe znaczenie terapii celowanej oraz nowoczesnych standardów diagnostycznych 
powoduje wzrost znaczenia metod opartych o MIC w Europie i na świecie

2. Rozszerzamy globalną ofertę rozwiązań AST BioMaxima o technologię MIC

• BioMaxima w 2025 roku dostarczyła rozwiązania do oznaczania lekowrażliwości do laboratoriów w 
ponad 50 krajach świata
• Po latach rozwoju segmentu AST opartego na krążkach antybiotykowych rozszerzyliśmy paletę o testy 
gradientowe MIC, wspierając laboratoria i lekarzy w bardziej precyzyjnym podejmowaniu decyzji 
terapeutycznych
• Rozwój technologii MIC stanowi naturalne uzupełnienie oferty nowoczesnej diagnostyki 
mikrobiologicznej BioMaxima dla laboratoriów klinicznych i przemysłowych

3. Rynek MIC rozwija się wraz ze wzrostem znaczenia diagnostyki precyzyjnej

• Wytyczne EUCAST oraz rozwój programów AMS coraz silniej promują interpretację opartą na 
wartościach MIC, szczególnie w leczeniu zakażeń ciężkich i wywoływanych przez patogeny 
wielooporne
• Laboratoria referencyjne oraz duże ośrodki kliniczne coraz częściej raportują pełne wartości MIC jako 
element wspierający optymalizację terapii
• Globalny rynek technologii MIC pozostaje rynkiem wysokich barier wejścia, wymagającym 
zaawansowanych kompetencji technologicznych, jakościowych i regulacyjnych



Szybkie testy – projekty B+R 2026-2027

Prace badawczo-rozwojowe w obszarze testów lateral flow obejmują m. in. 

opracowanie technologii produkcji różnych testów dla zleceniodawców zewnętrznych. 

- Projekty z firmami z Polski, Litwy, Czech i W.Brytanii (contract manufacturing) 

pozwala na wykorzystanie komercyjne potencjału produkcyjnego i pozyskanie nowych 

rynków zleceniodawcy, bez nakładów sprzedażowych ze strony BioMaxima S.A. która 

w tym przypadku pełni rolę CDMO (Contract Development and Manufacturing 

Organization)

Prace badawczo-rozwojowe obejmują też wykorzystanie tej platformy do uzupełnienie 

oferty BioMaxima o rozwiązania dla przemysłu umożliwiające pozyskania nowego 

rodzaju klienta.

- Salmonella, Listeria i Campylobacter należą do najważniejszych patogenów 

przemysłowych. Szybkie testy mikrobiologiczne będą uzupełnieniem diagnostyki w 

mikrobiologii przemysłowej – klasycznych metod potwierdzających, w których 

wykorzystuje się m.in. testy biochemiczne, czy pożywki.

.
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ROZWÓJ ● PROJEKTY ROZWOJOWE



Rozszerzanie oferty podłoży 

mikrobiologicznych
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Systematycznie wprowadzamy do oferty szereg nowych wyrobów.

Zestawienie pokazuje średnią ilość różnych podłoży sprzedawanych w 
miesiącach kolejnych lat.

ROZWÓJ ● PROJEKTY ROZWOJOWE

2023 2024 2025 2026

Płytki 150 156 163 170

Probówki 98 114 114 112

Butelki 95 98 122 126



Konsekwentna kontrola zapasów i odpowiedzialne 

planowanie produkcji

Wzrost wartości sprzedaży

i rozszerzanie oferowanego asortymentu 

nie zwalnia z dbałości o stan zapasów

Zapasy surowców i towarów do dalszej 

odsprzedaży są utrzymywanie na 

zbliżonym poziomie od 4 lat

Zapasy wyrobów gotowych nieznacznie 

rosną ze względu na konieczność 

zapewnienia szybkich dostaw
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OPRACOWANIE RODZINY TESTÓW GENETYCZNYCH DO IDENTYFIKACJI SKAŻENIA PRODUKTÓW 

ŻYWNOŚCIOWYCH PAŁECZKAMI SALMONELLA ORAZ LISTERIA PRZEZ BIOMAXIMA S.A. WE WSPÓŁPRACY Z 

UNIWERSYTETEM WARSZAWSKIM

Cel projektu:

• Opracowanie i wdrożenie molekularnych testów diagnostycznych do wykrywania Salmonella spp. i Listeria spp. w czasie 

rzeczywistym.

• Testy będą wykorzystywać technologię qPCR oraz sondy fluorescencyjne.

• Liofilizowana forma testów umożliwi transport i przechowywanie w temperaturze pokojowej.

• Celem jest zwiększenie sprzedaży eksportowej i promowanie marki BioMaxima na rynkach europejskich i światowych. 

ZAAWANSOWANA TECHNOLOGIA ● PEWNA DIAGNOSTYKA
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Zaawansowanie projektu:

• Zakończono wszystkie prace B+R prowadzone przez BioMaxima S.A. oraz Uniwersytet Warszawski

• Realizujemy ostatni etap - walidacja testów zgodnie z normą ISO 16140-2:2016 przeprowadzana w laboratorium R&D BioMaxima i przez francuski 

AFNOR

Rynek:

• W Polsce rocznie przeprowadza się ok. 1 400 000 badań w kierunku zakażenia Listeria oraz 800 000 badań w kierunku Salmonella (mikrobiologia 

klasyczna i molekularna).

• Obecnie koszt jednego oznaczenia to kilkanaście PLN. Przychody docelowe na poziomie min. 4 milionów PLN rocznie. 

• Na tym etapie widoczne już jest że opracowywane testy będą miały lepsze walory rynkowe  w porównaniu do globalnej konkurencji.

Konkurenci:

Salmonella LAMP, Listeria LAMP: 3M (Neogen)

Listeria RT PCR, Salmonella RT PCR: Bio-Rad, Eurofins, Thermo Fisher, Qiagen



ZAAWANSOWANA TECHNOLOGIA ● PEWNA DIAGNOSTYKA

Patogen Metoda klasyczna qPCR wg AFNOR LAMP wg AFNOR

Salmonella 9 dni (7 dni mikrobiologia + 2 dnia 
serologia)

27-30h (Namnażanie minimum 8h + 
czas qPCR 3h (= około 11-12h)
Namnażanie 24h + czas qPCR 3h)

25 - 26h (Namnażanie minimum 8h + 
czas LAMP 0,5 – 1h (= około 8,5 – 9h)
Namnażanie 24h + czas LAMP 0,5 - 1h)

Listeria 7 dni – 8 dni dla wyniku dodatniego 
4 dni dla wyniku ujemnego(Jeśli ALOA 
dodatni to + 3-4 dni na potwierdzenia)

27-30h (Namnażanie 24h + czas 
qPCR 3h)

25 -26h (Namnażanie 24h + czas LAMP 
0,5 - 1h)

Główne zalety molekularne nad klasyczną metodą:

• Czas wykonania badania. Wynik ujemny- producent może szybciej wypuścić towar na rynek.

• Krótszy czas oznaczenia. Zgodnie z AFNOR czułość i specyficzność metody PCR = czułość i specyficzność metody klasycznej.

• Możliwość obserwacji wzrostu fluorescencji w trakcie trwania badania – im szybszy wzrost tym więcej DNA = wynik pozytywny – wstrzymanie

towaru u producenta.

Przewaga LAMP nad qPCR:

• Krótszy czas wykonania badania: LAMP 0,5-1h, qPCR 2-3h

• LAMP – wykonanie testu możliwe poza laboratorium ( np. przy linii produkcyjnej) 
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IVDR

• W życie wchodzi dyrektywa UE 2017/746 dotycząca wyrobów do diagnostyki In 
Vitro

• Nakłada nowe obowiązki na producentów i dystrybutorów, w szczególności 
w zakresie systemów zarządzania jakością oraz rejestracji i oznaczania wyrobów

• BioMaxima od lat funkcjonuje według ISO 13485 (Wyroby medyczne, SZJ), 
jednak wymogi normy obejmują jedynie część zapisów rozporządzenia

• Mali producenci mogą mieć trudności aby sprostać wymogom, co 
prawdopodobnie wyeliminuje niektórych graczy z rynku w Europie

• Roczne koszty utrzymania SZJ oraz certyfikacji przekraczają 200 tys. zł

• W 2024-25 zmodyfikowaliśmy nasz system zarządzania jakością, 
przygotowaliśmy system do certyfikacji wg wymogów Rozporządzenia

• Certyfikacja SZJ będzie wspólna dla wymogów IVDR, ISO 13485 i ISO 9001 –
mamy jeden system który spełnia wymogi wszystkich trzech dokumentów, nasza 
jednostka notyfikowana ma uprawnienia do certyfikacji według tych trzech reguł. 
Aplikacja została złożona.



Nasza strona: BIOMAXIMA.COM BIOMAXIMA S.A. ul. Vetterów 5, 20-277 Lublin

Jeśli chcesz wiedzieć więcej, zapraszamy do kontaktu:

BIOMAXIMA SPÓŁKA AKCYJNA info@biomaxima.com

BIURO OBSŁUGI KLIENTA (BOK) bok@biomaxima.com +48 81 745 51 40  |  +48 22 668 73 80

Dziękujemy za uwagę
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