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Wyniki I Kwartału 2025 oraz Omówienie 
Wyników 2024 Roku i Realizacji Strategii
2.06.2025 r.



Zastrzeżenie

Niniejsza prezentacja ma charakter wyłącznie informacyjny i jej celem jest przedstawienie wybranych informacji

dotyczących Grupy Kapitałowej BioMaxima S.A. (BioMaxima S.A.). Nie stanowi reklamy ani oferowania papierów

wartościowych w publicznym obrocie. W niniejszej prezentacji zostały wykorzystane źródła informacji, które

BioMaxima S.A. uznaje za wiarygodne i dokładne, jednak nie gwarantuje, że są one wyczerpujące i w pełni

odzwierciedlają stan faktyczny. Opracowanie może zawierać stwierdzenia dotyczące przyszłości, które stanowią

ryzyko inwestycyjne lub źródło niepewności i mogą istotnie różnić się od faktycznych wyników. BioMaxima S.A.

nie ponosi odpowiedzialności za skutki decyzji podjętych na podstawie niniejszego opracowania.

Odpowiedzialność spoczywa wyłącznie na korzystającym z opracowania. Niniejsze opracowanie podlega

ochronie wynikającej z ustawy o prawie autorskim i prawach pokrewnych. Powielanie, publikowanie lub jego

rozpowszechnianie wymaga pisemnej zgody BioMaxima S.A.
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2024 2025

2024 2025

Przychody ze sprzedaży 

11 532

Wyniki I kw 2025 vs. I kw 2024 (tys. zł)

15 281

2024 2025

281

925

Wynik operacyjny

2024 2025

EBITDA 

50 8971 822

Aktywa trwałe

50 357

1 091
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Efekty inwestycji w automatyzację – widoczne w wyższej wydajności
operacyjnej.

Stabilne koszty operacyjne pomimo rosnącej skali działalności.

Silny wzrost przychodów w 1 kwartale 2025 w porównaniu do
analogicznego okresu roku poprzedniego.

Poprawa rentowności operacyjnej – istotny wzrost marży EBITDA.

Utrzymanie dyscypliny kosztowej – kontrola kosztów SG&A

WYNIKI ● WYNIKI 1 KW. 2025



Wyniki 1 kw. 2025 (tys. zł)

1 q 2025 1 q 2024 zmiana

Przychody ze sprzedaży 15 281 11 532 +32%

Wynik operacyjny 925 281 +229%

EBITDA 1 822 1091 +67%

Zysk netto 589 250 +135%

Aktywa trwałe 50 357 50 834 -1%

Zapasy 14 208 12 670 +12%

Należności 14 343 10 104 +42%

Kapitał własny 47 823 47 034 +1,7%

Zobowiązania długoterminowe 11 442 17 045 -33%

Zobowiązania krótkoterminowe 20 226 10 341 +96%
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WYNIKI ● WYNIKI 1 KW. 2025

Źródło: own estimate, 2024



1Q2024 1Q2025

Biochemia Szybkie testy Krążki Podłoża na płytkach Podłoża w probówkach i butelkach

+ 24,14%

Dynamika sprzedaży wybranych asortymentów, produkcji 
własnej (tys. zł)

Rosną przychody z segmentów w których Spółka w latach 2022-2023 inwestowała w infrastrukturę
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WYNIKI ● WYNIKI 1 KW. 2025



1Q2024 1Q2025

Polska UE Export

Dynamika sprzedaży kraj – export 1Q2025 vs 1Q2024 
(tys. zł) 

Rośnie sprzedaż eksportowa, udział 

eksportu w sprzedaży na koniec 1Q2025 

wyniósł 34%.
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11 532

15 281

Ekspansja na nowe rynki+ 32,51%

WYNIKI ● WYNIKI 1 KW. 2025
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Dynamika ilościowa sprzedaży wyrobów, których moce 
produkcyjne wzrosły w 2022 r.

• Przyrost ilościowy w sprzedaży liczonej 
narastająco za  12 miesięcy  – od grudnia 
2022 do marca 2025. Sprzedaż w 2022 
roku = 100 %

• W latach 2022-2023 rozbudowane zostały 
moce produkcyjne w zakresie podłoży 
mikrobiologicznych oraz krążków 
antybiotykowych.

• W sprzedaży krążków osiągnęliśmy 
maksimum w 2022-2023 roku.

• Dopóki nie mieliśmy nowych maszyn, mimo 
że produkowaliśmy na 100% możliwości –
nie było możliwe pozyskiwanie nowych 
dużych zamówień
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130%
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160%

Pożywki Krążki

WYNIKI ● WYNIKI 1 KW. 2025



2023 2024

2023 2024

Przychody ze sprzedaży 

46 786

Wyniki 2024 vs. 2023 (tys. zł)

52 851

2023 2024

728

1308

Wynik operacyjny

2023 2024

EBITDA 

50 950

4 671

Aktywa trwałe

50 897

3 216
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2023 2024

Sprzedaż eksportowa  

12 467

14 752 

Sprzedaż eksportowa wzrosła o 18,32%

Wzrost przychodów ogółem o 12,96%

Wzrost EBITDA o 45%

WYNIKI ● WYNIKI ROKU 2024



Wyniki roku 2024 vs. 2023 (tys. zł)

2024 2023

Przychody ze sprzedaży 52 851 46 786

Wynik operacyjny 1 308 728

EBITDA 4 671 3 216

Zysk netto 535 586

Aktywa trwałe 50 897 50 950

Zapasy 13 517 12 721

Należności 11 007 8 559

Kapitał własny 47 326 46 974

Zobowiązania długoterminowe 11 874 16 371

Zobowiązania krótkoterminowe 17 136 10 438

9Źródło: own estimate, 2024

WYNIKI ● WYNIKI ROKU 2024



Zamówienia publiczne
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Ogółem Szybkie testy

Skuteczność w przetargach w %

skuteczność 2023 skuteczność 2024

skuteczność I-IV 2025

Wygrano łącznie

2023 2024

11,5 mln zł.

14,1 mln zł.
52,66% 53,22%

65,09%

53,18%
49,97%

65,93%

• 2023 – szybkie testy Skuteczność 49,97%

• 2024 – szybkie testy Skuteczność 53,18%

• I-IV 2025 – szybkie testy Skuteczność 65,93%

WYNIKI ● WYNIKI ROKU 2024



2019 2020 2021 2022 2023 2024

Polska UE Export

Dynamika sprzedaży kraj – export 2024 (tys. zł) 

Dane za lata 2020-2022 z wyłączeniem sprzedaży testów COVID

Sprzedaż eksportowa utrzymuje

wieloletnią stałą tendencję wzrostową,

udział eksportu w sprzedaży na

koniec 2024 przekracza 35 %.

(w 2022 było 31% w 2023 - 33%)
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30 068 
30 465 32 637

44 538 46 308

52 851
CAGR 11,9%

WYNIKI ● WYNIKI ROKU 2024



Realizacja Strategii
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STRATEGIA ● REALIZACJA STRATEGII

Realizacja Strategii w horyzoncie 3 lat od rozruchu zrealizowanej inwestycji

MIKROBIOLOGIA

AST
Dyfuzyjne systemy 

krążkowe i gradientowe

SZYBKIE TESTY

DIAGNOSTYKA 
MOLEKULARNA

2020 Rynek: 15 mld USD(e)
CAGR: 6,5%(e)(2020-2025)

CAGR: 5,5% (2020-2025) 
2020 Rynek: 15 mld USD(e)

2020 Rynek: 8,8 mld USD
CAGR: 4,7% (2020-2025)

2020 Rynek: 36 mld USD
CAGR: 4,7% (2020-2025)

mld USD

AKWIZYCJE**

(e) Własne szacunki Emitenta  *rocznie, w odniesieniu do poziomu przychodów 4kw22/1kw23   **oportunistycznie, jako opcja

PRZYCHODY
(dodatkowe 45-75 mln zł)*

RENTOWNOŚĆ
(EBITDA>30% przychodów)

EKSPORT
(>60% przychodów)

PRZEWAGI 
KONKURENCYJNE:

ELASTYCZNOŚĆ

MARKA

CROSS SELL
Klinika/przemysł



ŁĄCZNIE
2012-2023

Inwestycje 61 932 837 zł
6000 m²



Dynamika sprzedaży wybranych asortymentów produkcji 
własnej (tys. zł).
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WYNIKI ● DANE OPERACYJNE I FINANOSWE

2.473

2.040

2019 2020 2021 2022 2023 2024

Biochemia Szybkie testy Krążki Podłoża na płytkach Podłoża w probówkach i butelkach

+ 11 %

+ 1 %

+ 9%

+ 12 %

+ 15%

+ 22%

+ 16%

+ 43%

+ 28%

+ 63%
- 8%

+ 139%

+ 46%
+ 7% - 2%+36%

+46%

14 937 

12 021

9 589 

7 173 

20 654 

16 992 

+ 101 %

+ 14%+ 29 %

Dane za lata 2020-2022 
z wyłączeniem
sprzedaży testów COVID



Efektywny rozwój rynków eksportowych(tys. zł)
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WYNIKI ● DANE OPERACYJNE I FINANOSWE

Środki z dotacji 
1.833 tys. zł

Środki własne
1.442 tys. zł

Koszty udziału w targach 
w latach 2018-2024 

3.275 tys. zł. 

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

6.959 965

1.393

7.924 
7.426 

8.982

11.022

12.415 

14.888 

2.473

2.040

1.556

7.929

Dane za lata 2020-2022 z wyłączeniem
sprzedaży testów COVID



2023: 46,8 mln zł dla 115 osób

2024: 52,9 mln zł dla 126 osób

Przychody na 1 zatrudnionego: 
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2023 2024

407 tys. zł 
/ osobę

420 tys. zł
/ osobę

WYNIKI ● DANE OPERACYJNE I FINANOSWE

1 Q 2025: 15,3 mln zł dla 118 osób

1 Q 2024: 11,5 mln zł dla 129 osób

1 Q 2024 1 Q 2025

89 tys. zł 
/ osobę

130 tys. zł
/ osobę

3,2%

46%

Inwestycje dają efekt skali jako wzrost produktywności który 
pomaga odwracać wpływy inflacyjne z lat 2023-2024



Otoczenie konkurencyjne

Technologia Europa w tym
Europa Środkowa Polska

MIC (AST) 3 0 0

Krążki antybiotykowe (AST) 5 1 0

Suplementy pożywek 10 2 0

Pożywki mikrobiologiczne 30 5 1

Szybkie testy 29 5 0
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DIAGNOSTYKA IN VITRO ● DYNAMIKA RYNKU

Źródło: own estimate, 2024



4

Działamy na dużych, 
szybko rosnących
rynkach

2023 2030

USD 6,7
MLD

Pożywki mikrobiologiczne

Oznaczanie lekowrazliwości
Drobnoustrojów (AST)

2023 2030

USD 3,81
MLD
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CAGR 5,83%

CAGR 4 %

DIAGNOSTYKA IN VITRO ● DYNAMIKA RYNKU

Źródło: Markets and Markets, 2024

USD 
8,9 

MLD

USD 
5,67 
MLD



DIAGNOSTYKA IN VITRO ● DYNAMIKA RYNKU

RYNKI REGULOWANE: 
Dyrektywa EU IVDR, GMP, 

Pharmacopoeia, ISO 13485, 
ISO 17025, ISO 11133

Użytkownicy końcowi nie tylko 
przyzwyczajeni do określonych 
technologii, ale także prawnie 

zobowiązani do ich stosowania

Wysokie bariery wejścia dla nowych 
producentów: wysokie koszty rozwoju 

kapitału ludzkiego, bariery technologiczne: 
brak dostępności gotowego sprzętu 

produkcyjnego, klient wymaga szerokiej 
gamy produktów dostarczanych przez tego 

samego producenta.

Siła dostawców:
Relacje z wieloma alternatywnymi  dostawcami,

brak wąskich gardeł w dostawach,
dobrze ugruntowana pozycja rynkowa

Siła odbiorców:
Lokalny oligopol dostawców

Wrażliwość na jakość i pochodzenie
Wrażliwość na dostępność

Rosnący popyt na rynkach wschodzących

Zagrożenie substytucją:

Nowe technologie wymagają wdrożenia do 
obowiązujących regulacji 

Szybkie wdrażanie nowych testów możliwe, 
ale w ramach regulacyjnie zatwierdzonych 

metodologii
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Zakotwiczenie na rynku mikrobiologii  
działa jak bariera wejścia
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DIAGNOSTYKA IN VITRO ● DYNAMIKA RYNKU

Regulacje to bariera kapitałowo-regulacyjna: wdrożenie nowego gracza
wymaga lat i znacznych nakładów inwestycyjnych

infrastruktura jest szyta na miarę – dla nowego gracza próg technologiczny i
czas wdrożenia są zbyt wysokie, by konkurować na równych zasadach

Silna zależność klienta od istniejących relacji i zgodności produktowej -
zgodność z protokołami, testami walidacyjnymi i wcześniejsze wdrożenia

Zintegrowane portfolio to oczekiwanie odbiorcy - klient oczekuje wszystkiego
od jednego dostawcy: pożywek, AST, pasków MIC, suplementów

Zaufanie do ciągłości dostaw i jakości - dostępność i jakość są ważniejsze niż
cena

Ekonomia skali i koszt jednostkowy - nowy gracz, nawet z kapitałem, nie
osiągnie odpowiedniej skali, by oferować konkurencyjne ceny bez straty.

Trendy reshoringowe i suwerenność zdrowotna wspierają lokalnych
producentów



Nasza strona: BIOMAXIMA.COM BIOMAXIMA S.A. ul. Vetterów 5, 20-277 Lublin

Jeśli chcesz wiedzieć więcej, zapraszamy do kontaktu:

BIOMAXIMA SPÓŁKA AKCYJNA info@biomaxima.com

BIURO OBSŁUGI KLIENTA (BOK) bok@biomaxima.com +48 81 745 51 40  |  +48 22 668 73 80

Dziękujemy za uwagę
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